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第一章  概述 

第一节 办法总则 

一、为规范咪咕音乐开放合作中数字产品销售渠道的合作开展，

提升咪咕音乐渠道销售效果，咪咕音乐有限公司特制定《咪咕音乐有

限公司开放合作管理办法（数字产品销售渠道分册）》，原办法《咪咕

音乐有限公司开放合作管理办法 v6.0（2017 年 5 月发布）》自即日起

停止使用。 

二、本管理办法适用于和咪咕音乐有限公司开展数字产品销售渠

道合作的合作伙伴（以下简称销售渠道、渠道合作伙伴、渠道合作方

或者渠道），由咪咕文化一点接入的渠道按《咪咕文化科技有限公司

合作渠道管理办法》等办法进行管理。 

三、本管理办法明确合作伙伴的合作原则、接入要求、续约及退

出等管理规则。 

四、本办法可根据业务发展情况适时修订条款并发布执行，管理

办法的制订、修改与解释权归咪咕音乐有限公司。 

 

第二节 合作概述 

咪咕音乐数字产品销售渠道是指通过各类 APP 应用、网站站点、

线下服务、增值业务产品等业务载体、营销通道或推广方式进行咪咕

音乐相关内容、产品、业务的推广销售的合作方。 

咪咕音乐负责向渠道合作方提供咪咕音乐内容库中的歌曲等内

容、咪咕音乐的各类产品以及其他业务能力。 
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渠道合作方负责基于自身资源开展推广、运营，保障咪咕音乐数

字内容、产品得以传播、销售。 

第二章  合作伙伴引入 

本章节对销售渠道的资质要求、引入标准、工作流程及合作的规

范性进行要求。 

第一节 公开评审引入 

一、 引入方式： 

公开评审 

二、 引入周期： 

根据业务发展需要，不定期组织开展 

三、 评审工作组织： 

由咪咕音乐公司组织形成评审专家小组，根据得分排序形成

建议引入名单。 

1、 评审专家小组组成： 

由业务部门推荐一名评审专家，其余通过专家库随机

抽取，人员总数原则上不低于五人。 

2、 监督成员组成： 

由法律纪检等专业岗位人员到场监督。 

四、 评审考察内容： 

数字产品销售渠道合作伙伴应满足以下评审考察要求。 

（1） 基本资质要求 
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合作主体需具备真实、有效的企业法人营业执照（未

三证合一的企业需同时提供组织机构代码证、税务登记

证）、银行开户许可证，公司注册时间需满 2 年； 

合作主体具有合作产品必须的资质或证照，需按国家

相关规定取得相应许可。 

合作主体注册资金应具有一定规模，满足本合作要求。 

合作主体以往无重大违规，无涉黄、违法等严重违规

记录，且最近两年内未列入咪咕公司不良信用记录。 

（2） 业务能力要求 

合作方应具有满足合作要求的产品团队、项目协同团

队、落地支撑团队、客服团队。 

合作方的全年收入计划具有一定规模。  

要求合作方的业务产品具有符合本项目合作的行业

影响力、知名度或用户规模；并可提供其作为本项目的基

本合作资源。 

（3） 项目合作方案 

合作方需提供如何推广数字音乐内容、分销数字音乐

产品的具体方案，明确如何提高用户规模、扩大销售收入。

包括如何根据咪咕音乐内容、产品开展产品合作，如何基

于数据分析开展运营，如何建立业务管理、风险控制等相

关机制、体系。 

五、 建议引入名单形成办法 
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（1） 根据考察内容形成评审评分标准，评审专家根据标准进

行打分； 

（2） 客观依据打分结果形成建议引入名单；原则上合作方未

满足公司基本资质要求或评审总得分低于 70 分不得进入

引入建议名单； 

（3） 名单以考察总得分排序，分数相同时以相应分项得分顺

序排序； 

（4） 建议引入名单报总经理办公会进行集体决策，最终确定

引入名单。 

第二节 专项合作引入 

因公司业务发展需要可对符合以下情况且达到基本资质要求的

合作方开展专项合作引入： 

1、由中国移动集团及各省公司、国家政府机构、咪咕文化推荐

的合作伙伴。 

2、因公司业务发展需要，亟需引入具有特殊资源的合作方。 

第三节 引入工作流程 

一、 公开评审引入工作流程 

 

1、 步骤 1：提交申请 

通过开放平台服务界面提交合作申请或递交报名

资料，申请进行“基本资质初筛” 
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2、 步骤 2：初筛 

根据“基本资质要求”，对合作方提交的申请、提

供的材料进行筛查，如明显不符合要求或不能提供相

应证明材料的，初筛不予通过；初筛结果由部门会议

进行复核。 

并在开放平台服务界面发布通过初筛的合作方名

单，通知其按要求准备材料参加评审。 

3、 步骤 3：现场评审 

按评审规则规定组织现场评审，各合作方进行现

场应答或提交评审材料进行书面应答。 

4、 步骤 4：评审结果决策 

根据现场评审打分结果报总经理办公会决策。 

5、 步骤 5：评审结果公示 

根据决策发布通过评审的合作方名单，进行公示。 

6、 步骤 6：签约合作 

公示后，与合作方签约开展合作。 

二、 专项引入工作流程 

专项合作引入由项目负责部门提供项目合作伙伴接入

意见，渠道部门初审通过后，报咪咕音乐总经理办公会或

专题会决策，审批通过后由渠道部门完成签约、开展合作

等后续流程。 
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第三章  商务模式及结算管理 

一、商务模式 

数字产品销售渠道根据信息费收入，按一定比例结算渠道费用，

其中： 

计费类型分类 新六套计费点 老五套计费点（产品型） 老五套计费点（综合型） 

包月类业务 酬金比例 30% 酬金比例 30% 酬金比例 40% 

按次类业务 酬金比例 40% 酬金比例 30% 酬金比例 40% 

二、结算扣减 

具体扣减细则依据《咪咕音乐有限公司开放合作管理办法（日常

运营分册）》执行。 

第四章  运营及考核管理 

按规定对合作伙伴的日常运营、月度考核、信用积分等方面进行

管理，具体管理细则依据《咪咕音乐有限公司开放合作管理办法（日

常运营分册）》执行。 

第五章  续约及退出管理 

1、合作伙伴出现违法或重大违规事件，或被列入咪咕公司不良

信用名单，将直接终止合作,并从当月起停止对其的业务结算，且 2

年内不得重新申请接入。 

2、合作伙伴接入合作的产品未达到中国移动集团、咪咕文化、

咪咕音乐相关技术规范的要求，或未按要求及时升级，可终止合作或

不予续约，1 年内不得重新申请接入。 
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3、合同到期前进行续约评估（合同期内月度考核不足 6 次，不

做该评估），有如下情况之一，则不予续约，1 年内不得重新申请接

入： 

（1）合作伙伴近 6次月度考核平均得分低于 60 分； 

（2）合作伙伴近 6个月收入过低（合作不满一年的月均低于

15 万元，满一年的月均低于 25万元）； 

（3）合作伙伴信用积分未达 60 分； 

4、合作伙伴未出现以上情况，可进行续约。 

具体细则参见《咪咕音乐有限公司开放合作管理办法（日常运营

分册）》中相应条款。 

第六章  版本说明 

本管理办法版本为2017年版本第一版，自2017年11月起开始执行。 


